
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ジェトロ京都では、シルクテキスタイル・グローバル推進コンソーシアムと連携し、テキスタイルの海外展開にチャレンジしていく

うえで必要となる知識・ノウハウに関する連続講座を開催しています。 

海外販路開拓において、バイヤーへ自社商品をアピールすることは最も重要なことの一つです。しかしながら、しばしば日本

企業は営業が上手ではない、という話を耳にします。そのため、本連続講座の３回目となる今回は、効果的な営業・プレゼ

ンを行うためにどのように準備すべきか、また陥りやすい失敗などについて、豊富な輸出支援経験を持つ森本道子氏（株式

会社ココミーユ 代表取締役）にご講演いただきます。 

貴社の営業について振り返る絶好の機会となりますので、皆様のふるってのご参加をお待ちしております。 

 

 

■開催日時： 2022年８月３日（水曜）16：00～17：00  

■講   師： 株式会社ココミーユ 代表取締役 森本道子氏 

 

  

 

 

 

 

   
 

 

■主催 ：シルクテキスタイル・グローバル推進コンソーシアム、ジェトロ京都 

■会場 ：WEBセミナー 

■参加費 ：無料 

■申込締切 ：2022年８月３日（水曜）16：00 

■申込方法 ：以下URLよりお申し込みください。 

 https://www.jetro.go.jp/customer/act?actId=B0061378B 

 

            ■お問合わせ先 ：ジェトロ京都（担当：伊藤、大井） 

            TEL : 075-341-1021     E-mail : KYO@jetro.go.jp 

 

【略歴】 

20年以上にわたりヨーロッパの時計宝飾ブランドでマーケティング戦略を担当。某高級時計ブランドのスイス

本社にてアジア担当マネージャーとして香港、マレーシア、タイ、シンガポール、オーストラリアのマーケティング、

営業統括を経験。その後、スイスの大手時計会社の日本市場の責任者として、マーケティングの世界戦略

、プロダクト戦略に関わる。ブランディングを最も得意とし、これまで海外展開と輸出などを支援してきた会社

は50社以上にのぼる。現在、新輸出大国コンソーシアムのパートナーも務める。 

シルクテキスタイル・グローバル推進コンソーシアム連携事業 連続講座 第３回 
 

海外ビジネスのための営業スキル向上セミナー 
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